
FIT VOOR DE TOEKOMST

Succesvol 
internationaal 
ondernemen in 
turbulente tijden
Internationaal ondernemen is altijd een uitdaging geweest, 
maar in de huidige tijd wordt het steeds complexer. 
Veranderende importheffingen, geopolitieke spanningen en 
onzekerheden in supply-chains zorgen ervoor dat je als 
ondernemer steeds moet anticiperen. Hoe zorg je ervoor dat 
jouw bedrijf weerbaar blijft en klaar is voor de toekomst?

Bij Bol International geloven we dat 
succesvolle internationale groei niet 
alleen draait om regelgeving en 
strategie, maar vooral om de mensen 
die het verschil maken. We helpen je 
niet alleen met cijfers en regels, maar 
denken écht met je mee. Of het nu gaat 
om het opzetten van een lokale entiteit, 
grensoverschrijdende arbeid of het 
herstructureren van je supply-chain, wij 
zorgen ervoor dat jij je kunt focussen 
op het runnen van je bedrijf met het 
vertrouwen dat alles goed geregeld is.

SAMEN DE WEG VINDEN IN 
COMPLEXE REGELGEVING
Door de onzekere economische situatie 
passen landen voortdurend hun handels- 
regels aan. Importtarieven, 
belastingstructuren en 
douanevoorschriften veranderen, 
waardoor het steeds lastiger wordt om 
grip te houden op de financiële en 
operationele gevolgen van 
internationaal zakendoen.

We komen dagelijks in aanmerking met 
vragen als: Wat betekent deze 

verandering voor mijn btw-
verplichtingen, mijn personeelsbeleid 
of mijn prijsstrategie? Hoe kan ik mijn 
goederenstroom efficiënter organiseren 
zonder in meerdere landen 
geregistreerd te moeten zijn?

We weten hoe belangrijk het is om 
hierin persoonlijk met je mee te 
denken. Daarom kijken we niet alleen 
naar de regels, maar naar wat jij als 
ondernemer nodig hebt om verder te 
groeien.

EEN PARTNER DIE JOU EN JE 
BEDRIJF BEGRIJPT
Bij Bol International geloven we in 
samenwerking. Klanten kiezen niet 
alleen voor onze expertise, maar ook 
voor een betrouwbare partner die 
dichtbij staat. Internationaal 
ondernemen vraagt om strategische 
keuzes en die maak je niet alleen op 
basis van regels, maar ook op basis van 
vertrouwen.

Ons team heeft de kennis om je door 
het internationale speelveld te 

navigeren, maar wat ons echt 
onderscheidt, is het persoonlijke 
contact. We nemen de tijd om jouw 
onderneming te leren kennen, zodat 
we niet alleen problemen oplossen, 
maar ook kansen signaleren. Veel van 
onze klanten vertellen ons dat ze het 
waarderen dat we altijd bereikbaar zijn, 
snel schakelen en écht meedenken 
alsof het ons eigen bedrijf is.

KLAAR OM DE VOLGENDE STAP 
TE ZETTEN?
Internationaal ondernemen is 
uitdagend, maar met de juiste partner 
aan je zijde hoef je het niet alleen te 
doen. Wil je weten hoe wij jou kunnen 
helpen? Bezoek onze website en 
ontdek hoe we je onderneming 
toekomstbestendig maken.
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